
Trading Secrets Revealed 

At the risk of minimizing the reason why you read what we write here at 

Goldman  Small  Cap  Research,  I  am  going  to  give  away  the  absolute       

secrets  to making money  in  the market  this week. Since  I am giving  it 

away  freely  today,  I won’t be  so dumb as  to blurt  it out on  the  front 

page of this week’s edi on of The Goldman Guide. So, read on. 

Unless  your  head  was  in  the  sand  last  week,  you  know  that  stocks       

performed pre y well. Heck,  I defy anyone to tell me that The January 

Effect  is bogus. The Russell 2000  Index hit an all‐ me high and rose by 

3.5%  in  just  3  trading  sessions—  which  was  29%  be er  than  the 

NASDAQ Composite. Ok, I admit I am going off the deep end. It was up 

3.5% vs. 2.7%, but s ll, there were a ton of companies that reached new 

52‐week highs last week. 

In  fact,  44  companies  under  $10  reached  new  52‐week  highs  as         

compared with  8  stocks  under  $10  that  recorded  new  52‐week  lows. 

That is a ra o of 5.5 to one! 

Interes ngly, volumes were not really that different from much of 2012, 

with the notable excep on of the heavy volume on Wednesday, January 

2nd. 

Look,  we  pounded  the  table  on  how  great  this  period  can  be  for           

investors.  But, we cannot expect these types of returns every week for 

the balance of  the month.      The  key  is  to par cipate  in  the big  gains 

when they occur and not be all in when the stocks retract.  If we had to 

guess what would prompt a short term retracement, we would venture 

to  say  that  it  could  be more  fiscal  cliff/higher  taxes  talk,  debt  ceiling     

issues, and any foreign nonsense, over the next week or so. By the  me 

we get to the middle–end of January all eyes will be on earnings. 

But un l then, here are the simple secret solu ons to gains...  
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     KEY STATISTICS 
     

Index        Close      2012 

DJIA       13,435       2.5% 

S&P 500       1466           2.8% 

NASDAQ     3102           2.7% 

Russell 2K      879             3.5% 

 

(figures are rounded)   



              VOLUME  3| ISSUE  27 | JANUARY 7, 2013                         
          2 

Goldman Small  Cap  Research   The  Goldman Guide  www.goldmanresearch.com  

COPYRIGHT ©Goldman Small Cap Research, 2012 

The Goldman Guide 

Just Do This To Make Money 
I implore you to not get fancy. Don’t be cerebral. Don’t be a gambler. Ignore bo om fishing candidates and 

turnarounds.  And for heaven’s sake, stay away from controversial stocks. The risk/reward ra o is not in your 

favor. There are so many stocks to choose from but most of them are really crap. Really. If you understand 

that  straight  away,  then  you  can  focus  a en on  on  the  “good”  sub‐$10  stocks, which  probably  number     

fewer than 150 or so.  

What are these “good stocks”? Simple. Of course they have low P/E ra os and high growth rates, but that is 

not  all. While  a  large number of  stocks may  exhibit  these  traits,  the  good  stocks have  low P/Es  and  are         

expected to record major EPS gains in 2013. A low P/E for a low‐growth stock is not worth the risk.   

Instead, seek out stocks these growers that have reached or trade just below 52‐week highs.  They are likely 

clear short term momentum stocks. What does that mean? Not just that they have hit new highs. It means 

that the volume must be on the upswing lest the momentum can be lost quickly.  Perhaps the sector is under 

accumula on with respect  to money/sector rota on or  there are secular changes  in a given segment  that 

make these stocks hot. 

By the way, when sector rota on is used as an inves ng strategy, a great way to play it is through the use of 
ETFs. (Cue a daily blog later this week.) 

We use many of these simple screens and characteris cs with our The 30‐30 Report with great success, as 
well as our daily blogs. 

For example, one of our most recent blogs highlighted stocks under accumula on that should exhibit huge 

EPS growth  in 2013 and have  low P/Es.   This  includes Amkor Technology  Inc.  (NASDAQ – AMKR  ‐ $4.70), 

which was up 6% for the week. The Company was founded  in 1968 and provides semiconductor packaging 

and test services.  With revenue of over $2.7 billion this small cap stock is no small player. Here is the kicker. 

EPS is expected to jump by more than 50% from 2012 to 2013. Es mates call for $0.39 in 2012 and $0.61 on 

2013,  represen ng  a  P/E  below  8x  for  next  year!  The  chart  is  trending  higher  as  the  stock  has  climbed     

steadily from a floor of $3.65 in November and should con nue its ascent.   

 

Look for a $6.00 price target in the not too distant future.  
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One M&A Target and Two Sells 
We have noted recently that by virtually all accounts, the Street consensus is that bank M&A ac vity could be 

extremely robust this year. It just so happens that on Friday we highlighted a stock that reached an intraday 

52‐week high buoyed by a more than 50% increase in volume. Plus, it is a real M&A candidate. 

With a market cap approaching $2 billion, Synovus Financial Corpora on  (NYSE – SNV  ‐ $2.69)  is no  small 

company.  That is a big advantage as its size, standing, approach and business model make it a real target for 

mid‐large size banks. Fortunately for us, it is also a small cap stock.  

Synovus  is  a well‐regarded  southeast  regional  financial  services 

company with  $26 billion  in  assets  based  in Columbus, Georgia. 

Synovus’  divisions  provide  commercial  and  retail  banking,             

investment,  and  mortgage  services  to  customers  through  30        

locally branded divisions, 293 offices, and more than 300 ATMs in 

Georgia, Alabama, South Carolina, Florida, and Tennessee.  

Synovus  is  one  of  the most widely  followed  and  heavily  traded 

stocks in its peer group. Synovus has nearly 20 analysts following it 

and  the  stock  trades  over  2 million  shares  daily. Moreover,  the 

Company  enjoys  major  ins tu onal  ownership  to  the  tune  of  70%  of  the  outstanding  shares.  On  a               

fundamental business basis, one could argue that the Company has underperformed a bit. Yet, given its size, 

model and a rac ve regional market, we could see a buyout of this bank well north of the $3.00 mark. 

A  number  of  retail  stocks  rallied  on  Friday  a er  repor ng December  sales  and  forecas ng  January  sales       

figures. S ll, not all retail stocks are created equal and we think that 2 stocks in par cular may be good sales 

candidates.    JC Penney  (NYSE—JCP—$20.62)  is expected  to earn $0.09 next year a er a  loss  in 2012, with   

declining revenue. Suffice it to say that JCP is troubled and if its EPS turnaround does not occur, we could see 

it drop below its $15.69 52‐week low. It already has a high short ra o (45% of the float) and it should grow. 

Macy’s  (NYSE—M—$37.94)  is  only  12%  below  its  52‐week  high  and  appears  to  be  under  accumula on.    

Moreover, es mates call for higher EPS next year on a small rise in sales.  We think that there may be some 

risk to earnings with this highly leveraged company so we would take profits. Any misstep could cause a big 

stock price drop. 

Un l next week... 
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Analyst: Robert Goldman 

Rob Goldman founded Goldman Small Cap Research in 2009. Rob has over 20 years of  investment and company research experience as a senior research analyst and as a 
por olio and mutual fund manager. During his tenure as a sell‐side analyst, Rob was a senior member of Piper Jaffray's Technology and Communica ons teams. Prior to joining 
Piper, Rob led Josephthal & Co.'s Washington‐based Emerging Growth Research Group. In addi on to his sell‐side experience Rob served as Chief Investment Officer of a bou‐
que investment management firm and Blue and White Investment Management, where he managed Small Cap Growth por olios and The Blue and White Fund.  

 
Analyst Cer fica on 

I, Robert Goldman, hereby cer fy that the view expressed in this newsle er report accurately reflect my personal views about the subject securi es and issuers. I also cer fy 
that no part of my compensa on was, is, or will be, directly or indirectly, related to the recommenda ons or views expressed in this research publica on. 
 
Disclaimer 

This newsle er was prepared  for  informa onal purposes only. Goldman Small Cap Research,  (a division of Two Triangle Consul ng Group, LLC) produces research via  two 

formats: Goldman Select   Research, which typically highlights small cap and mid cap companies, and Goldman Opportunity     Research, which  includes micro cap companies. 

The Select product reflects the Firm’s internally  generated stock ideas while the Opportunity product reflects sponsored research reports.   

It is important to note that while we may track performance separately, we u lize the same coverage criteria in determining coverage of all stocks in both research formats. 

Please view the company’s individual disclosures for each engagement, which can be found in each company‐specific report. All  informa on contained in this newsle er and 

in our reports were provided by the Companies or  generated from our own due diligence. Our analysts are responsible only to the public, and are paid in advance to eliminate 

pecuniary interests, retain editorial control, and ensure independence. Analysts are compensated on a per report basis and not on the basis of his/her recommenda ons.  The 

Firm has not been compensated nor does it expect to be compensated for the any research services for any of the other companies men oned in this newsle er. Please read 

the disclaimers found on the ini a on reports and updates for compensa on disclosure and research subscrip on terms. 

The informa on used and statements of fact made have been obtained from sources considered reliable but we neither guarantee nor represent the completeness or accura‐

cy. Goldman Small Cap Research did not make an independent inves ga on or inquiry as to the accuracy of any informa on provided by the Company, or other firms. Gold‐

man Small Cap Research relied solely upon informa on provided by the Company through its filings, press releases, presenta ons, and through its own internal due diligence 

for accuracy and completeness. Such informa on and the opinions expressed are subject to change without no ce. A Goldman Small Cap Research report, note, or newsle er 

is not intended as an offering, recommenda on, or a solicita on of an offer to buy or sell the securi es men oned or discussed. This report or newsle er does not take into 

account the  investment objec ves, financial situa on, or par cular needs of any par cular person. This report or newsle er does not provide all  informa on material to an 

investor’s decision about whether or not to make any investment. Any discussion of risks in this presenta on is not a disclosure of all risks or a complete discussion of the risks 

men oned. Neither Goldman Small Cap Research, nor its parent, is registered as a securi es broker‐dealer or an investment adviser with the FINRA or with any state securi es 

regulatory authority. 

ALL INFORMATION IN THIS REPORT OR NEWSLETTER IS PROVIDED “AS IS” WITHOUT WARRANTIES, EXPRESSED OR IMPLIED, OR REPRESENTATIONS OF ANY KIND. TO THE FULL‐

EST EXTENT PERMISSIBLE UNDER APPLICABLE LAW, TWO TRIANGLE CONSULTING GROUP, LLC WILL NOT BE LIABLE FOR THE QUALITY, ACCURACY, COMPLETENESS, RELIABILITY 

OR TIMELINESS OF THIS INFORMATION, OR FOR ANY DIRECT, INDIRECT, CONSEQUENTIAL, INCIDENTAL, SPECIAL OR PUNITIVE DAMAGES THAT MAY ARISE OUT OF THE USE OF 

THIS INFORMATION BY YOU OR ANYONE ELSE (INCLUDING, BUT NOT LIMITED TO, LOST PROFITS, LOSS OF OPPORTUNITIES, TRADING LOSSES, AND DAMAGES THAT MAY RE‐

SULT FROM ANY  INACCURACY OR INCOMPLETENESS OF THIS  INFORMATION). TO THE FULLEST EXTENT PERMITTED BY LAW, TWO TRIANGLE CONSULTING GROUP, LLC WILL 

NOT BE LIABLE TO YOU OR ANYONE ELSE UNDER ANY TORT, CONTRACT, NEGLIGENCE, STRICT LIABILITY, PRODUCTS LIABILITY, OR OTHER THEORY WITH RESPECT TO THIS 

PRESENTATION OF INFORMATION. 

For more informa on, visit our Disclaimer: www.goldmanresearch.com  


